
A l’attention de toute personne qui réalise des achats dans l’entreprise et qui souhaite 
échanger sur la fonction ou améliorer sa pratique. 

www.inotti.com  -  BP 70068  - 67502 Haguenau Cedex – Tél/Fax : 06.72.84.24.10 

INVITATION 
 

Petit Déjeuner des Achats 
Samedi 4 septembre 2004 

A partir de 8 heures, jusqu’à 10 heures 
 
 

Thèmes abordés : les évènements de l’été, la conjoncture, une reprise de tous les 
dangers ? Et bien sûr tous vos sujets pourront être débattus. 

En avant première, nous vous présenterons les nouveautés d’inotti.com. 
 

Au Restaurant le Champ’Alsace 
12 rue St Exupéry 

67500 HAGUENAU 
Tel +33 4 89 88 40 05  

 

Près de l’Aérodrome 
 

Régulièrement, inotti.com se propose de venir à votre rencontre en vous invitant à discuter 
achat et relation acheteur/vendeur autour d'un petit-déjeuner. Ce premier rendez vous de la 
nouvelle saison se déroule dans le cadre convivial du Champ’Alsace de Haguenau. 

Ces rencontres sont informelles, vous arrivez et repartez à votre convenance. Ces 
manifestations ont lieu régulièrement. Vous en trouverez les dates et lieux dans l'agenda du 
site : www.inotti.com. Profitez de cette visite pour découvrir les parutions gratuites 
d’inotti.com et ses autres thèmes, toujours axés sur les achats. 

Il n'y a aucune obligation, aucun prix à payer. Juste le plaisir de faire connaissance et de 
partager nos points de vues ou problématiques sur nos métiers. L'occasion, peut être de 
trouver une réponse à une question d'actualité.  
 
 
 
 
Merci de confirmer votre présence en nous renvoyant les informations suivantes par mail à 
l’adresse suivante : contact-info@inotti.com ou par fax au 03.88.93.76.12 
 
Monsieur ________________________________ de la société _______________________ 
 
Occupant la fonction de _______________________________________________________ 
 
Sera présent au petit-déjeuner du 04/09/04, accompagné de __________________ personnes 
 
Il est clairement précisé qu’il n’y a aucune obligation, ni aucun prix à payer lors de cette 
rencontre. 


